ROMANIA
JUDETUL BOTOSANI

MUNICIPIUL BOTOSANI
CONSILIUL LOCAL

PROCES — VERBAL
incheiat in cadrul sedintei extraordinare a Consiliului Local al
Municipiului Botosani din data de 10 iunie 2013

Prin dispozitia nr. 1.701 din 06.06.2013, Primarul Municipiului Botogani a convocat
Consiliul Local in sedinta extraordinara pentru data de 10 iunie 2013, orele 11%°, in sala de
sedinte a Primariei.

Dispozitia nr. 1.701 din 06 iunie 2013 este anexata la dosarul sedintei.

Ordinea de zi a sedintei a fost adusa la cunostinta publica prin anunt in cotidianul
»Monitorul de Botogani" precum si la avizierul Primariei.

Invitatiile la sedintd s-au facut atat in scris, cat si prin contactarea telefonica a
consilierilor.

Este ascultat Imnul de Stat si Imnul Uniunii Europene, dupa care se trece la
derularea lucrarilor sedintei.

Ordinea de zi a sedintei este urmatoarea:

1. Proiect de hotarare privind aprobarea asocierii intre Municipiul Botosani cu sediul
in Piata Revolutiei nr.1 gi Federatia Romana de Ciclism in vederea organizarii ,Turului
Ciclist al Romaniei” - 2013 - Editiaa -50 - a..

2. Proiect de hotarére privind aprobarea asocierii intre Municipiul Botogsani cu
sediul in Piata Revolutiei nr.1 si Fundatia Culturala ,Hyperion — Caiete Botosanene”, cu
sediul in Botosani str. Pietonalul Transilvaniei nr. 3, bl. A8, ap. 8, in vederea finantarii si
realizarii in comun a activitatii ,Atelier de poezie”.

3. Proiect de hotarare privind aprobarea cumpararii unor imobile proprietatea
Fundatiei  “Caritatea”, amplasate in str.Trandafirilor nr.24 - incinta Spitalului de
Pneumoftiziologie Botosani.

4. Proiect de hotarare privind aprobarea contractarii unei finantari rambursabile
externe 1in valoare de 42.000,00 mii lei pentru finantarea unor obiective de investitii de
interes local.

La lucrarile sedintei participa un numar de 19 consilieri, lipsind domnii consilieri Radu
Malancea, Ghiorghita Florin si d-na consilier Lupagcu Catalina, avand depuse cereri de
invoire la mapa presedintelui de sedinta.



Nota: La primele 3 puncte de pe ordinea de zi, d-nul consilier Cristescu Marius nu
era prezenta in sala.

Sedinta este legal constituita.

D-nul consilier Alexa — presedintele sedintei, supune la vot cererile de invoire gi sunt
aprobate cu unanimitate de voturi (19).

Prezinta ordinea de zi din proiectul ordinii de zi cu specificatia ca a mai fost inclus un
proiect de hotarare pe ordinea de zi, o supune la vot gi este aprobata cu 18 voturi pentru si
un vot impotriva (Bucginescu).

Fiind sedinta extraordinara se trece la primul punct de pe ordinea de zi:

Proiect de hotarare privind aprobarea asocierii intre Municipiul Botosani cu
sediul in Piata Revolutiei nr.1 si Federatia Romana de Ciclism in vederea organizarii
»Turului Ciclist al Romaniei 2013 - Editia a -50 — a”.

Se da cuvantul comisiilor de specialitate pentru prezentarea rapoartelor de avizare.

Comisiile de specialitate nr. 1 si 5 avizeaza favorabil proiectul de hotarare.

Se da citire proiectului de hotarare si se supune la vot.

Hotararea in ansamblul ei este supusa la vot si este aprobata cu unanimitate de
voturi (19).

Punctul 2:

Proiect de hotarare privind aprobarea asocierii intre Municipiul Botosani cu
sediul in Piata Revolutiei nr.1 si Fundatia Culturala ,,Hyperion — Caiete Botoganene”,
cu sediul in Botosani str. Pietonalul Transilvaniei nr. 3, bl. A8, ap. 8, in vederea
finantarii si realizarii in comun a activitatii ,,Atelier de poezie”.

Se da cuvantul comisiilor de specialitate pentru prezentarea rapoartelor de avizare.

Comisiile de specialitate nr. 1, 3, 4 si 5 avizeaza favorabil proiectul de hotarare.

D-na consilier Bucsinescu — intreaba daca s-a intalnit comisia nr.1 pentru aviz.

D-nul presedinte de sedintd Alexa — avizul comisiei este consultativ.

Se da citire proiectului de hotarare si se supune la vot.

Hotararea in ansamblul ei este supusa la vot si este aprobata cu unanimitate de
voturi (19).

Punctul 3:

Proiect de hotarare privind aprobarea cumpararii unor imobile proprietatea
Fundatiei “Caritatea”, amplasate in str.Trandafirilor nr.24 - incinta Spitalului de
Pneumoftiziologie Botosani.



Se da cuvantul comisiei de specialitate pentru prezentarea raportului de avizare.
Comisia de specialitate nr. 5 avizeaza favorabil proiectul de hotarare.

D-nul consilier lavorenciuc — roaga pe cei care au intocmit raportul de specialitate sa
explice diferenta dintre ce a fost anterior gi ce este nou acum.

D-nul presedinte de sedinta Alexa — pentru ca a facut parte din acea comisie doreste
sa explice ca acea diferenta este contravaloarea a 12 chirii restante pe care trebuia sa le
achitam noului proprietar ceea ce inseamna aproximativ 48.000 euro.

Se da citire proiectului de hotarare si se supune la vot.

Hotararea in ansamblul ei este supusa la vot si este aprobata cu unanimitate de
voturi (19).

Nota: revine in sala d-nul consilier Cristescu.

Punctul 4:

Proiect de hotarare privind aprobarea contractarii unei finantari rambursabile
externe in valoare de 42.000,00 mii lei pentru finantarea unor obiective de investitii
de interes local.

Se da cuvantul comisiei de specialitate pentru prezentarea raportului de avizare.

Comisia de specialitate nr. 5 avizeaza favorabil proiectul de hotarare.

D-nul presedinte de sedintd Alexa — adreseaza o intrebare, daca exista cadru
legislativ pentru a permite excederea de la prevederile O.G. nr.34 pentru finantare externa.

D-nul consilier lavorenciuc — imprumuturile mai ales pentru societatile private duc la
faliment. Referitor la dobanda de 7,5 % nu intelege de ce este impovaratoare, ca firma ia un
Tmprumut de 3 — 5 mild.lei cu dobanda mult mai mica. Se negociaza comision de acordare
1 %, comisionul de neutilizare 0,75 %, comision de gestiune 5.000 euro pe an, este o suma
colosala. De aceea roaga ca cineva sa se dea cateva explicatii ce s-a dorit in raportul de
specialitate.

D-nul consilier Furtuna — dupa cifrele aratate in raportul de specialitate, acestea sunt
total impovaratoare. Dupa cum se stie, fiecare are cate un imprumut la banci si dobanda de
7,5 % este mult prea mult, nu intelege de ce, este cineva care nu are incredere in Consiliul
Local Botosani, deoarece asa rezulta din raportul de specialitate. Dupa parerea si
experienta sa in imprumuturi conditiile din acest contract sunt mult prea dure.

D-nul Primar Portariuc — inainte de a ruga reprezentantul firmei de consultanta de a
da explicatiile tehnice legate de acest imprumut, ar dori sa inteleaga logica d-nului consilier
lavorenciuc respectiv ca imprumuturile duc la faliment, dar in ultimii 7-8 ani Primaria
municipiului Botosani s-a imprumutat cu peste 1.000 miliarde. Dupa cum se stie nu este
posibila dezvoltarea fara imprumuturi, sunt proiecte in derulare, proiectul de termie care nu
ar fi posibil sa se finalizeze la timp fara acest imprumut, deci nu este vorba de a deschide




investitii noi acum ci de a le continua pe cele existente si de a le putea finaliza. Este o
conditie pentru a putea primi rambursarile. S-a incercat sa se obtina cea mai buna finantare
care se putea obtine acum pe piata interna roméneasca, s-a invitat la negocieri toate
bancile din Botogani, au fost discutii cu reprezenantii tuturor bancilor si nici una dintre ele nu
au putut sa ofere aceste conditii financiare.

D-nul Bostan — reprezentantul firmei de consultanta doreste sa faca cateva
consideratiuni asupra filosofiei de a lua un credit sau de a nu lua. Decizia de a lua un credit
se ia cand ai nevoie de bani. In principiu daca ai nevoie de bani trebuie s& platesti si
costurile acelor bani. E bine ca banii pe care ii ei sa-i investesti in lucruri care sa merite
pentru viitor. Cu referire directa la un imprumut municipal este important pentru o investitie
mare in general, in toata lumea se prefera creditul pentru a reusi sa edifici un anumit
obiectiv de investitii intr-un timp rezonabil. In cazul nostru banii sunt destinati cofinantarii
unor proiecte de anvergura europene, sunt bani necesari care trebuie luati de undeva
pentru a putea finaliza aceste proiecte. Nu putem astepta ca din veniturile lunare ale
municipalititii s platim cofinantarea pentru c& nu ne ajung banii. in momentul de fata
varianta pentru a realiza aceste proiecte este de a lua un credit. Acum, daca avem nevoie
de bani si s-a ajuns la concluzia asta, ca a fost dorinta Consiliului Local, a existat o hotarare
in acest sens, trebuie cautata o solutie cat mai buna pentru municipalitate. Ce inseamna o
solutie cat mai buna, banii sa fie cat mai ieftin adica costul lor sa fie cat mai mic, aceasta
este o conditie importanta. O altd conditie este sa aiba o structura creditul, astfel incat sa
nu ma impovareze, adica sa nu fie pe 3 ani, pe 5 ani sau pe o perioada scurta unde nu s-ar
putea respecta rambursarea costurilor, adicd dobanzii si altor comisioane. in acest sens, noi
am devenit consilierul financiar al municipalitatii Tn urma unui proces transparent, public,
avem o experienta in spate de peste 10 ani, suntem printre primii consultanti de credite,
imprumuturi si obligatiuni din Romania dupa 2001, adica de cand municipalitatile au reusit si
au putut sa ia credit. Printre clienti nostri se numara marile municipalitati din Romania.
Suntem cunoscuti ca fiind arbitri intre banci, am organizat licitatii, am lucrat cu aproape
toate bancile din Romania, am lucrat si cu banci internationale, deci se poate spune ca
avem o experientd destul de vasta in acest domeniu care ih momentul de fatd nu este
egalata de alta companie din Romania. Noi nu avem contracte cu bancile, avem contracte
doar cu municipalitatile, adica rolul nostru este sa servim municipalitatea sa-si reduca
costurile. Tn acest sens organizam aceste procese si aceste structuri astfel incat sa aparam
interesele municipalitatilor. $i anul acesta am organizat cateva licitatii pentru alte
municipalitati, unele similare, stim foarte bine situatia creditului in Roméania si recomandarea
noastra a fost sd alegem o solutie cat mai buna pentru situatia actuald a municipiului
Botosani. Revin la problemele esentiale, costuri si structura, in afara de asta mai sunt si alte
lucruri care consider ca& sunt importante pentru municipiul Botosani. In primul rand, o
problema exista la maturitate, adica la lungimea perioadei. Din testele noastre cu bancile
care opereaza si dau credite pentru municipalitati in acest moment, nu am gasit decat o
singura banca care ar putea sa dea aceasta maturitate, adica peste 10 ani. Noi avem
nevoie de acest peste 10 ani pentru a mentine gradul de indatorare al municipalitatii in limite
rezonabile. Ce inseamna asta? Pentru a nu impovara si nu a optura, nu a inchide
posibilitatea obtinerii unor noi finantari peste 3 — 4 ani. Poate peste 3 ani pentru cofinantarea
altor proiecte europene iar o avem nevoie de credit, deci este foarte important sa nu
inchidem aceasta posibilitate, s& mentinem un grad de indatorare suportabil, in limite
comparabile cu ale altor municipalitati si cu situatia financiara existenta in piata noastra.
Acesta este primul impediment. Al doilea impediment a fost pretul. Competitia in momentul
de fata nu este reala, la ultimele licitatii, de exemplu la Consiliul Judetean nu a venit nici o




banca la licitatie. A fost anunt public si nici o banca nu s-a prezentat la licitatia de credit a
Consiliului Judetean Botosani. Acesta este un exemplu, mai sunt si alte exemple in tara. in
momentul de fatd dobéanzile sunt, pentru o municipalitate solida, undeva la BUBOR + 3,5
dobénda sau putin mai jos dar cu comisioane de gestiune mari. Comisioanele de gestiune
inseamna un cost la fel ca toate costurile care sunt in aceasta oferta care a fost detaliata.
Daca BUBOR variaza intre 4 si 5 %, a fost si 6 %, au fost perioade cand BUBOR a fost si
10 %, deci au fost perioade de instabilitate, a fost perioada in care a fost 20 % rata
dobénzilor interbancare. Deci nu stim dinainte ce va fi in urmatorii 10 — 12 ani. Din discutiile
cu bancile, interesul lor este destul de scazut. In acest sens am solicitat Diviziei Bancii
Mondiale IFC pentru a oferi o finantare municipiului Botosani. Am obtinut aceasta scrisoare
de intentie care noi o consideram ca este foarte buna, pentru ca ne-a oferit-o, de obicei ei isi
aleg clientii, nu ofera oricarei municipalitati bani. Am obtinut aceasta oferta, poate si datorita
situatiei existente a orasului gi datorita imaginii Botoganiului in ansamblu, poate a contat
interventia si prezentarea facuta de d-nul Primar in fata delegatiei Bancii Mondiale. Aceasta
oferta pe care am primit-o este preliminara, noi am intrebat de maturitate maxima, am
intrebat de dobanda, daca ne pot da o dobanda fixa. De ce o dobanda fixa de exemplu, am
intrebat si de aceasta posibilitate pentru ca in momentul in care dobanzile si ratele
interbancare scad, care este un trend previzibil, dupa cum s-a vazut si politica Bancii
Nationale, este de a incerca sa scada aceste dobéanzi, de obicei dobéanzile fixe merita a fi
fixate, Tn momentul in care pe o0 moneda, ratele interbancare scad foarte mult. Un exemplu
comparativ, daca inflatia, anul trecut a fost peste 5 %, de obicei costul banilor trebuie sa fie
peste inflatie plus un bonus, pentru ca e firesc ca sa platesti costul banilor peste inflatie.
Deci daca vorbim de 7,5 % o dobanda fixa, sa presupunem ca o putem fixa la 7,5 % poate
mai jos, negocierea va urma dupa semnarea acestui agrimen care se numeste mandat
leter, asa cum este scris in nota de fundamentare. Ar insemna cumva peste inflatia din anul
trecut, cam 2 puncte procentuale in plus care ce inseamna aceste 2 puncte? Acopera un
risc. Noi nu stim acum cum va evolua inflatia Tn anii viitori, poate va fi mai mare, va fi mai
mica, fiecare parte isi asuma un risc. Avand de a face cu o institutie financiara a Bancii
Mondiale, ei nu pot da credite in pierdere, este evident, ei isi calculeaza costurile. Este
extrem de important dupa parerea noastra, sa avem un partener financiar puternic de
aceasta talie. Botoganiul are in momentul fata parteneri 4 — 5 banci comerciale deja, deci
este important sa nu depindem sa mixam, sa nu depindem doar de piata interna a creditului,
sa avem si un partener international, poate vom mai avea nevoie de bani. Acesta este un
element. De aceea spune ca acest cost este foarte bun comparativ cu costurile obtinute prin
licitatie. Comparand cu Botosani 2012, in 2012 la sfarsitul anului cand situatia economica
era tot sumbra, tot prevestiri sumbre, C.E.C.-ul care este banca de stat si da cele mai mici
costuri, a castigat licitatia deschisa, public a obtinut BUBOR 2,75 % plus comisioane de
gestiune care nu sunt mici. Comisioanele acestea sunt lunare, sunt trimestriale sau anuale.
Costul total al creditului este destul de ridicat. Ce pot sa va spun este ca vom obtine un cost
total mai mic decat al unei oferte comerciale de acest gen. in final, in comisionul de gestiune
de 5.000 euro anual este un comision firesc la o suma de 10 mil.euro, este vorba de
comisionul de acordare care este de 1 % care probabil va mai suporta negocieri, dar acesta
este o singura data, deci nu este un comision care greveaza pe gestiunea anuala a
creditului. Orice banca percepe un comision de acordare, ca este mai mare, ca este mai
mic, depinde de politica fiecarei institutii. Mai avem un comision de neutilizare, acest
comision se aplica doar in cazul in care nu respect angajamentele de tragere, care este
firesc, banca cumva iti pune la dispozitie nigte bani pe care daca nu-i utilizezi, ea ia pus la
dispozitie deci le-a dat o destinatie, nu ia folosit in alta parte si e firesc sa-l platesc, dar
spera ca noi nu vom plati acest comision, vom avea un management suficient de bun si



necesarul de bani este foarte mare si este pe termen foarte scurt. Bancile care nu introduc
acest tip de comision de obicei il introduce in dobanda, deci oricum acest tip de cost trebuie
sa apara cumva, banii au un cost. Important este sa pot sa-l calculez in mod corect si in
mod precis. Ceea ce este important, daca luam niste bani trebuie sa-i platim costurile, este
important creditul ca si filosofie, este important ca si cetatenii sa inteleaga. Tot ce s-a
construit in lume, absolut toate marile investitii din lume poduri, sosele, zgarie nori,
infrastructura s-au facut pe credit in general. Cele mari dezvoltari urbane din lume sunt
facute pe credit sau pe obligatiuni. Noi, de exemplu am structurat primele obligatiuni din
Romania, la Botosani n-am fost consilieri la emisiunea de obligatiuni care a fost incercata
de municipiul Botogani. A fost o perioada atunci nu s-au putut atrage bani prin obligatiuni,
ne-am fi dorit acum ca Botoganiul sa emita obligatiuni dar situatia generala este extrem de
nepotrivitd pentru asa ceva in momentul de fata. Revin la filosofia creditului, de exemplu
daca facem un pod n-am putea si este nevoie de o suma mare, nu avem un buget acuma,
n-am putea sa stam cu podul sa-1 construim in 10 ani ca nu avem banii, este evident ca iau
banii, fi imprumut, construiesc podul, folosesc podul si platesc costurile. In plus este foarte
important ca cei care folosesc aceste obiective sa plateasca si costurile, adica costurile sa
nu fie neaparat ca o generatie de sacrificiu deci balanta este foarte importanta. Principiul
echitatii spune ca, investitile majore ar trebui sa fie suportate pe generatii mai lungi, deci
investitile care dureaza. Noi acum discutam de cofinantarea unor investitii care dureaza si
este absolut logic sa fie finantate prin imprumut, daca am fi avut bani nu era cazul sa luam
imprumut. Costurile sunt ofertate de Banca Mondiala, mai pot suporta in urmatoarea
perioada, dupa ce semnam aceasta scrisoare de mandat, o sa suporte o negociere, dar din
punctual nostru de vedere, ca si consilier financiar, consideram ca acest cost este un cost
rezonabil si un cost firesc. Nu este un cost mare pentru situatia actuala si pentru conditia in
care primim acest credit. In acelasi timp mai existd un castig care nu este neapérat de
natura financiara si vizibil imediat. Faptul ca devenim parteneri ai IFC, daca IFC ne
finanteaza, daca Banca Mondiala ne finanteaza, credibilitatea noastra ca entitate, ca oras,
ca municipiu cregte, pentru ca, daca aceasta institutie are incredere sa-ti dea banii este o
imagine suplimentara, asta pentru cine este important, pentru investitori poate fi foarte
important. Este extrem de importanta pentru un proces viitor de rating al municipalitatii, in
viitor banii o sa fie mult mai greu dati fara a avea un rating. Am putea emite obligatiuni daca
am fi avut un rating foarte bun si am fi putut emite obligatiuni, poate. in momentul cand
avem un astfel de partener, lucrurile se rezolva mai usor, adica este un contract pentru
viitorul financiar al municipalitatii. Este si o investitie in viitorul financiar al municipalitatii si
ma bucur ca si consultant ca am reusit sa obtinem aceasta oferta. N-am stiut ca o vom
obtine de la inceput. In acelagi timp noi am pregatit absolute toate procedurile pentru a face
o competitie gi intre banci, consideram ca este etic si firesc, cand am inceput sa& mergem cu
Banca Mondiala sa nu mergem in paralel si cu un proces competitiv, pentru ca stim
rezultatul procesului pentru ca avem procese in curs cu alte municipalitati si stim exact si
rezultate si costuri, municipalitati mai puternice si mai mari decat Botosani. Asta a fost
recomandarea noastra, consideram ca totul este extrem de transparent, institutiile financiare
au modalitatea lor de a negocia si este scris in O.U.G. nr.34, un paragraf special pentru
institutiile financiare internationale ca, ne supunem regulilor lor. Regula lor este, ne trimit
acest mandat, noi il asumam si abia apoi pornim o negociere, semnam un contract, putem
veni cu ratificarea contractului iarasi in Consiliul Local. Sper ca am fost cat de cat clar si
sunt la dispozitie pentru intrebari.

D-nul consilier Onisa — a ascultat punctul de vedere al actorului principal in obtinerea
acestui credit, firma care a asigurat consultanta. Din colajul sau de informatii, la fel de




frumos in alte municipii si Tn alti ordonatori de credite din alta parte a tarii, a fost selectata
Banca Europeana pentru Reconstructie si Dezvoltare pe baza unor criterii la fel sau mai
favorabile decat cele acordate de International Finance Corporation afiliata sau membra a
Béancii Mondiale. Sunt foarte multe alte organizatii member sau afiliate la Banca Mondiala,
fiecare cu politica lui. Doregte sa intrebe: daca aceasta firma de consultanta igi asuma si
riscurile pe care si le asuma Primaria atunci cand face precizari sau cand selecteaza o
anumita banca, intreaba daca previziunea lor financiara pentru urmatorii 10 ani arata
sustinabilitatea alegerii acestei banci, nu contesta proiectul si nici faptul ca toti poate ne
dorim sa& avem acest parc de agrement dar conditiile sunt foarte critice, intreaba daca rata
multiplicarii banilor in acest context ne da certitudini ca facem cea mai buna alegere, adica
daca investim un leu castigam un leu si un ban cu toate costurile aferente, nu doreste sa ne
trezim ca suntem consiliati de o firma, la fel ca si un avocat care atunci cand il angajezi si il
platesti inainte de proces, nu-ti garanteaza succesul in instantd. Sigur este o problema
abordata de Primarie si de noi consilierii la care suntem martori, noi trebuie sa votam acest
credit, sigur actorii principali care semneaza acest contract de creditare si firma de
consultanta ar trebui Tn primul rand sa-si asume riscurile pentru alegerile facute.Nu contesta
oportunitatea sau nevoia de a continua un proiect european la care suntem parte in conditii
cu totul si cu totul vitrege vizavi de situatia economica, nationala, europeana si mondiala.
Sunt niste intrebari, pentru ca a asistat la o incercare de lectie cu privire la consultanta
financiara, n-ar vrea sa ramana doar un simplu elev in banca, ci pentru ca tot este trimis aici
sa arbitreze cetatenii care au votat a dorit sa sublinieze aceste aspecte.

D-nul Bostan — nu am avut géndul de a da o lectie, am facut facultatea de
matematica si am fost profesor la Universitatea Politehnica o perioada si poate am acest ton
usor didactic dar activez in aceasta piata din 2001. Garantia noastra este trecutul, oricine
poate povesti despre viitor orice, deci noi putem vorbi despre trecut, ce am facut noi pana
acum. Dau cateva exemple: pentru municipiul Timigoara am reusit sa finantam orasul, de
exemplu intr-o operatiune de mare anvergura, pe o perioada de 20 - 21 ani cu o dobanda
sub ROBOR, de exemplu pe primii 3 ani Timisoara a platit ROBOR minus 0,25 adica sub
dobanda interbancara. Am obtinut la fel pe urmatoarea perioada, deci o structurd mixta,
ROBOR plus 0,25, mai putin decéat s-a finantat in aceeasi perioada statul roman, deci statul
roman in aceeasi perioada a emis titluri care au fost mai scumpe ca si cost si cu o perioada
mai scurta. Am reusit pentru Alba lulia prima finantare din Romania pe 20 ani in conditiile in
care finantarea maxima pentru stat era 10 ani, la o dobanda extrem, extrem de buna
comparabila cu titlurile de stat. Am obtinut pentru Suceava, pentru lagi, pentru Bacau si
pentru multe alte municipalitati conditii care sunt publice gi sunt vizibile. La obligatiunile de
exemplu listate putem verifica in 30 de secunde preturile.Toate aceste imprumuturi de
aproape 500 milioane de euro au fost facute pe recomandarea si pe procesul, noi procesul
l-am structurat pentru c& a fost un proces intreg, si pe procedura recomandata de noi. in
momentul de fata aceste costuri comparativ cu altele, obtinute fara noi, sunt foarte bune. Nu
pot s& fac promisiuni, pot s& va spun realitati intamplate si existente in acesti ani. in acelasi
timp produsele ca si structurad au fost inovative, adicad n-am céastigat numai din pret, am
castigat si din structura. Orasele pentru care lucram nu au avut intarzieri la plata, nu au avut
nici o problema cu platile, adica sunt orase cu care lucram de 7 — 8 ani, din contra si-au
maximizat veniturile. Tn ceea ce priveste municipiul Botosani, consilierea noastra este
extreme de limitata, contractual nostru este limitat pentru ca asa a fost structurat la o
asistentd pentru acest lucru. Despre Proiectul Cornisa, ne-am uitat si noi in studiul de
fezabilitate, el normal nu arata foarte fezabil, pentru ca daca ai fi depus un proiect extrem de
fezabil la finantarea europeana, probabil ar fi fost respins pentru ca sunt gi niste indicatori,




proiectele foarte fezabile se fac privat. Pentru a emite o opinie despre acest proiect nu-mi
permit sa o fac in fata dumneavoastra. Eu cred ca acest proiect poate deveni extrem de
profitabil pentru oras, depinde de management, depinde de idei, de inovare si depinde si de
partenerii financiari pe care i aveti, este foarte important. De exemplu IFC ca si divizie mai
face si altceva in afara de faptul ca ofera creditul. Divizia are, cred ca din lume anumite
proiecte de infrastructura, de asistenta foarte foarte buna si are proiecte similare in mai
multe tari. Deci putem importa inteligenta pe care nu va trebui sa o platim la pretul, pretul
pentru consultanta de tipul acesta este extrem de scump. Foarte bune intrebarile d-nului
consilier si daca eram si eu consilier probabil as fi pus acelasi gen de intrebari, sunt
absolute firesti si este important pentru ca se voteaza totusi despre o suma care este
imprumutata si care va fi platita intr-o perioada de 12 ani. Despre efectul de multiplicare, de
exemplu: un primar important ne-a invitat sa-I ajutdam sa emita obligatiuni sa finanteze un
ascensor plan inclinat. Ne-am gandit sa nu acceptam contractul, era cam riscant, in
perioada respectiva erau dobanzi foarte mari, de 15 %, 20 % dar acel obiectiv de investitie
si-a scos banii in 3 ani, in 3 ani s-a amortizat. Avea un studiu de fezabilitate care arata
destul de prost, dar el si-a scos banii in 3 ani, de ce, talentul administrativ, managerial si de
marketing al Primariei. Cred ca acest proiect a fost judecat de consultantii care I-au facut, a
fost judecat ca si pol de atractie, ii inteleg cumva filosofia, nu existd ceva de aceasta
dimensiune in zona. La Brasov nu-i chiar ceva similar dar care a depasit estimarile de
incasari, Predeal are un proiect de SPA care doreste sa-| finanteze. Cred c&, cu un bun
management i cu idei, cu inovare si cu parteneri acest proiect poate sa devina de referinta
si un proiect fezabil, isi va rambursa costurile. Din studiul de fezabilitate care 1l avem acum
nu arata extraordinar, dar dupa parerea mea poate arata mult mai bine. Referitor la
previziuni, intotdeauna previziunile au un grad de risc. De observat intre leu si euro, 5 %
diferenta, brusc 5 %, deci daca stam pe euro puteam sa avem un cost, pentru ca noi avem
venituri in lei, cu 5 % mai mare, noi discutam de o dobanda de 7,5 %. Deci noi recomandam
lei si asta este foarte important, pentru ca poate fi discutia, dobanda la euro EURIBOR plus
3 sau 3,5, asta ar insemna o dobanda la euro de 4 %, 4,5 %, probabil am putea sa o
obtinem 4-5 %. E mai bun 4 %, 5 % in euro decat 7,5 % in lei, e o decizie foarte grea.
Avand n vedere ca Primaria nu este o institutie financiara nu merita sa-si asume riscul unei
monede care nu stim cat de puternica va fi. Veniturile sunt in lei, mizam pe leu, acestea sunt
si recomandarile care le primim de la Bnaca Nationala, recomandare pe care noi o dam mai
departe catre municipalitati. Referitor la riscuri si asumarea riscurilor, ne asumam absolut
toate lucrurile conform contractului. Existd un contract intre noi si primarie, care a fost un
contract public, I-am céastigat la licitatie, noi am oferit un pret mult mai mic decét consultantul
care s-a clasat dupa noi. Ne-am dori sa ramanem langa municipiul Botosani o perioada mai
lungd, este o garantie pentru c& suntem direct interesati. in general cu toate orasele cu care
lucram suntem aproape de ei, cateodata suntem aproape de ei $i cu bani mai putin sau cu
contracte mai mici, in acelasi timp ne ancoram si in piata locala, daca reugsim sa avem
clienti dintre companii, ne intereseaza sa oferim sfaturile pe care le credem noi cele mai
bune, cu experienta care o avem.

D-nul consilier Onisa — spunea de BERD pentru ca BERD-ul ar fi asigurat, asa cum
pe finalul discursului, reprezentantul firmei de consultantd spunea ca va fi aproape de
municipiu atunci cand va fi nevoie, ceea ce stie dintr-un colaj de informatii si din reviste de
specialitate, BERD-ul ar fi asigurat consultanta in interiorul dobénzii, a comisioanelor si
toate celelalte pe toata perioada desfagurarii proiectului si a executiei. De aceea face aceste
interpelari, pentru ca ii pare rau ca toate exemplele date de reprezentantul firmei de
consultanta sunt legate de trecut intr-o perioada de bun economic, de cresterea economica




a PIB-ului in Romania, de aceea |-ar fi intrebat pe reprezentantul firmei de consultanta daca
in 2005 ar fi avut capacitatea sa previzioneze criza financiara si apoi colapsul economic in
care s-a aflat economiile multor tari. Nu putem sa ne bazam pe trecut, ca lucram cu date
eronate care nu au nici o legatura cu ce ne asteapta. De exemplu Grecia care a fost
sustinutd cu sume colosale pentru a pastra moneda euro de catre tarile membre si care isi
doresc aceasta politica a acestei monede, Romania nu a aderat la moneda euro, se afla in
ultima etapa a prabusirii, de aceea o astfel de investitie ar trebui sa fie facuta, pledeaza
pentru ea, dar cu costuri foarte mici. Crede ca o analiza atenta asupra creditului, acesta
este momentul cheie in care noi trebuie sa previzionam daca populatia mai suporta taxele si
impozitele de astazi peste 5 ani sau 10 ani, daca noi putem sa asiguram finantarea si
rambursarea acestui credit in conditii cat mai sigure. Asa cum spunea si reprezentantul
firmei de consultanta, nimeni nu ne da siguranta zilei de maine cu atat mai mult siguranta a
urmatorilor 10 — 12 ani de acum inainte. Sigur, toti veti analiza, veti trece in balanta proprie
a fiecaruia oportunitatea alegerii acestei banci si a acestui credit cu tot programul riguros de
desfagurare a investitiei. Primii care se vor bucura de acesti bani vor fi constructorii gi toti cei
care vor incasa banii in firmele lor, si mai putini beneficiari vom avea peste 1 an, 2, 3 sau 4
din partea populatiei a acestei investitii. Dar lucrurile daca le lasam aga aleator, fara
previziune financiara si economica, fara analize de randament atunci cand imprumutam
bani gi cand trebuie sa rambursam, fara sa ne gandim la posibilitatile noastre viitoare. Sigur
vor exista gi riscuri pe parcurs, de aceea cuvantul sau de astazi este de a trage un semnal
de alarma asupra necesitatii intocmirii unui proiect riguros de finantare si de cheltuire a
banilor. Dupa ce vom termina aceastd investitie peste 2 ani vom avea nevoie de un
management performant, indreptat catre client in asa fel incat acel client sa fie atras in
investitia respectiva si sa-si aduca aportul la rambursarea sumei creditate. Se indoiegte ca
populatia peste 2 ani de zile va fi mai bogatd decat PIB-ul national, decat Primaria si
fondurile allocate, ca vom avea mai multi locuitori care sa plateasca taxe si impozite la stat
si care sa-si dezvolte afaceri personale sau intreprinderi private peste 2 ani de zile, se
indoieste ca ne indreptam spre o perioada de bun economic, si ca am ales cea mai buna
cale de rezolvarea acestei probleme. in acelasi timp sustine punctele de vedere si cineva
trebuie sa-si assume riscurile.

D-nul presedinte de sedinta Alexa — roaga d-nii consilieri daca se poate face referire
strict la proiectul de hotarare gi ceea ce contine proiectul de hotarare si mai putin la situatia
internationala sau la previziuni.

D-nul Primar Portariuc — face o scurtd mentiune, cred s-a observat ca imprumutul in
proportie de 75 % este alocat pentru proiectul de termoficare, in secundar vorbim de Parcul
de agrement Cornisa. Noi vorbim de un proiect de termoficare, cea mai mare investitie de
dupa Revolutie facuta in Botosani, un proiect de aproape 1.500 miliarde in derulare, intr-o
faz& extrem de avansata si care risca sd se blocheze din cauza unei lipse de finantare. Tn
subsidiar discutam si de finantarea Parcului Cornisa, dar cel mai important proiect este cel
de temoficare, si ca obiectiv principal scaderea facturii la energie termica.

D-nul consilier lavorenciuc - roaga sa nu se mai bata campii, aveti o ora de cand tot
se spune nu stiu ce, va rog d-nule presedinte in doar cateva cuvinte d-nul consultant sa ne
explice cat ne costa acest credit, dar in lei.

D-nul presedinte de sedintd Alexa - noi aici nu aprobam finantarea finala prin acest
proiect de hotarare si cred ca nu poate sa ne spuna ca asta va fi suma finala pe care trebuie
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sa o platim, sunt niste pasi ulteriori care trebuie facuti si daca imi permiteti o sa fac eu o
interventie si o sa intreb de ce trebuie neaparat ca numai d-nul Primar sa participe la aceste
negocieri, de ce numai dumnealui semneaza si nu vine cu rezultatul negocierilor, cu
aprobare in Consiliul Local asa cum ar fi fost normal sa fie intr-un proiect de hotarare, de
aceea impreuna cu d-nul Secretar am sa propun niste amendamente la acest proiect de
hotarare.

D-na_consilier Bucsinescu — in referatul de necesitate se solicita aprobarea
indicatorilor negociati pentru imprumutul aprobat, dupa care in raportul de specialitate avem
indicatori intr-o oferta indicativa care vor mai suporta modificari dupa cum spune d-nul
consultant, adica si evaluarea creditului, si perioada de creditare, si dobanda ar mai putea
s& scada, si comisionul de acordare, de neutilizare si de gestiune. in proiectul de hotarare la
art.1 se spune: se aproba contractarea unei finantari externe in valoare de maxim 42 mii lei
cu o maturitate cuprinsa intre 12 ani si maxim 15 ani. Nu se mai face discutie despre acei
indicatori negociati din oferta indicativa. Deci revenim si aprobam iar un credit de maxim 12
ani se modifica doar perioada, de la 12 ani la maxim 15 ani. La art.2 se spune: va fi
rambursat din surse proprii, nu se spune nimic aici de costurile privind rambursarea
anticipata. Art.7, la fel — se imputerniceste Primarul sa semneze contractul de finantare,
acord de garantare. Un cost total al creditului, ceea ce solicita d-nul consilier lavorenciuc
este normal sa fie deja undeva pe masa d-lui Primar sau a d-lui consultant, sigur au facut
niste calcule excel deci nu este nici o problema in a fi comunicat costul total al creditului.
Comisionul de gestiune 5.000 euro va fi platit in euro, la curs. Vizavi de aceste dobanzi
ROBOR +3,5, bancile comerciale acorda standard credite de investitii pe maxim 15 ani cu
aceste costuri. Deci mi se pare absolut normal sa scada acea marja de 3,5 % care va fi
stabilitd probabil in momentul semnarii contractului de finantare. Dobanda fixa de
aproximativ, la fel, ROBOR la momentul respectiv plus marja negociata, deci cum va fi
dobanda fixa de aproximativ?

D-nul Bostan — metoda de fixare a dobanzii face parte din procedural lor. Ei au o
procedura de fixare a dobanzii, de exemplu: la data la care ne-au facut aceasta oferta era
7,5.

D-na consilier Bucsinescu — nu aveau o componenta variabila si o component fixa.

D-nul Bostan — aveau o componenta variabila si o marja fixa. Procedura prin care ei
fixeaza dobanda este o marja variabila plus o marja fixa.

D-na consilier Bucsinescu — ati facut dumneavoastra analogii cu ceea ce avem noi pe
piata romaneasca.

D-nul Bostan — exact, ei isi fac un calcul in care se asigura leul, pentru ca ei sunt o
banca internationald si marja vine si din asigurarea pe leu. S-ar putea ca in momentul
semnarii sa fie mai mic. De exemplu, daca dobanzile in general scad in piata internationala,
ceea ce este un trend, acum e scazator si la noi, aceasta dobanda va fi fixata un pic mai jos.

D-na consilier Bucsinescu — daca nu va ramane 7,5.

D-nul Bostan — aceasta este o oferta indicativa la 12 ani, noi am incercat chiar si 14
ani sa obtinem, inca n-am obtinut. Nu ne-au dat un raspuns cert, ne-au dat 12 si ne-au dat



11

aceste valori indicative. ITn momentul n care noi suntem de acord sa plecam de la premiza
asta, incepe o negociere care poate sa ne duca intr-un punct mai bun pentru noi, de aceea
si in hotarare este |lasata aceasta marja intre 12, asta a fost dorinta Primariei, intre 12 gi 15
ani sa scadem gradul de indatorare. Noi avem un grad de indatorare este pus apropos de
cost este integrat cu celelalte costuri, un grad de indatorare este calculate in acest sens.
Noi ne-am bazat in simulare pe acest 7,5 si pe aceste comisioane. In acelasi timp in
previziunea de venituri viitoare ale Primariei nu au luat in calcul vre-o crestere, deci au fost
pesimisti, calculul Ministerului de Finante care inseamna media pe ultimii 3 ani si se merge
constant cu ea. In acelasi timp noi am mai facut o analiza si e mai aprofundaté pe partea de
rigiditate a cheltuielilor, pe toti indicatorii economici ai municipalitatii si noi consideram ca
este sustinabila la acest cost. In momentul in care, sa presupunem peste 1 an, 2, 3 sau 4
noi am putea sa rambursam, pentru ca cu acesti bani ne vom duce sa cofinantam proiectele
si am putea sa rambursam, daca avem capacitate putem sa rambursam.

D-na consilier Bucsinescu — la ce costuri?

D-nul Bostan — in momentul rambursarii anticipate va exista un cost de rambursare
anticipat, problema este de negociere a lui.

D-na consilier Bucsinescu — cand, atunci sau acum?

D-nul Bostan — trebuie sa negociem, ca sa putem negocia trebuie sa plecam cu
aceasta scrisoare, aceasta este procedura.

D-na consilier Bucsinescu — sa inteleg ca aga a fost facut caietul de sarcini, fara
comisionul de plata anticipata.

D-nul Bostan — nu este de caiet de sarcini.La fel si intrebarea cu BERD-ul, a fost
foarte buna, noi nu putem sa facem o licitatie intre BERD si IFC. Preturile lor sunt similare,
intre BERD, IFC si Banca Europeana de Investitii exista un pret similar, adica costurile sunt
similare si tipul de servicii care-| ofera sunt similare, deci nu putem sa facem competitie intre
acest gen de banci. Referitor la 5.000 de euro, de obicei in contracte se specifica exact,
adica 5.000 euro la cursul platii din ziua respectiva, este un detaliu contractual care in mod
cert trebuie fixat ca sa stii cat platesti.

D-na consilier Bucsinescu — daca contractul ar fi in lei, ar fi logic si normal sa fie toate
costurile n lei.

D-nul Bostan — in momentul in care se transforma in lei va avea si partea lui de pret
valutar, o sa-l negociem si o sa fie parte contractual si o sa fie in lei.

D-na consilier Bucsinescu — comisonul de plata anticipata cand se mai negociaza?

D-nul Bostan — in cadrul contractului va fi si un comision de plata anticipata. Noi o
sa-l negociem sa fie cat mai mic. In momentul cand ai o rambursare anticipata e si firesc sa
platesti ceva, depinde din ce sursa il platesti. Se poate negocia daca il platesti din surse

proprii.
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D-nul presedinte de sedinta Alexa — a facut o propunere de a amenda acest proiect
de hotarare a Consiliului Local, in locul art.7 Tn intregime se va scrie propunerea sa astfel:
Proiectul de contract va fi supus aprobarii Consiliului Local. Deci atunci se va afla toti
termenii de negociere. Rugamintea sa este de a se face propuneri d-nului reprezentant al
firmei de consultanta, termini care trebuie negociati si eventual nigte limite. Ti propunem sa
negocieze comisionul de rambursare.

D-nul Bostan — modelul de hotarare noi I-am propus, respecta, este un format cadru
al Ministerului de Finante, noi putem adauga anumite lucruri fara nici o problema.

D-nul presedinte de sedinta Alexa — nu stie daca Ministerul de Finante poate sa se
substituie Consiliului Local.

D-nul consilier Furtuna — doregte sa stie limitele minime si maxime ale acestui
Tmprumut, insista pentru aceasta pentru a sti cum sa voteze, adica costul efectiv, luam 42
milioane cat trebuie sa dam Tnapoi in 12 ani? Efectiv, promiteti ca veti obtine macar un 1 %
mai putin la acest imprumut?

D-nul Bostan — nu, nu pot sa promit nimic.

D-nul consilier Furtuna — dar macar ca veti incerca sa o faceti?

D-nul Bostan — si seful IFC-ului daca il intrebati nu poate sa va spuna. Noi incercam
sa obtinem costuri cat mai mici, deci este interesul nostrum sa obtinem costurei cat mai
mici.

D-nul consilier Furtuna — ati spus ca ati obtinut pentru alte Primarii niste costuri mai
bune ca acestea, apropos era neaparat in lei pentru ca pe o perioada lunga intotdeauna
este mai bun euro.

D-nul Bostan — datele financiare sunt: la 12 ani, deci creditul este pe 12 ani dobanda
este de 7,5 %, deci in fiecare an se aplica 7,5 % la suma care mai am de tras, este un
calcul de credit obignuit. In afard de asta, avem in primii 2 ani gratie deci in primii 2 ani
teoretic pe masura ce tragem o sa platim 7,5 % la suma, 12 ani rambursarile la fel sunt in
rate egale dupa primii 2 ani, mai era comisionul de 1 % si comisionul de gestiune.

D-nul consilier Furtuna — asta stie dar a rugat clar, am luat 42 milioane si dam tnapoi
55 sau 56.

D-nul Bostan — dupa parerea mea este irelevant acest calcul, adica poate fi un
subiect usor speculat in general pentru oamenii care au o cultura financiara redusa. Daca
am intinde acest credit pe 20 de ani, probabil ar fi o suma foarte mare, noi evitam sa facem
acest lucru, este calculul facut.

D-nul consilier Furtuna — nu ma refer la noi, ma refer la cei care vor restitui print axe
si impozite lor aceasta suma.

D-nul Bostan — cred ca cetatenii Botosaniului daca li se spune despre o dobanda de
7,5 % si un comision, ei pot intelege acest lucru, noi putem sa calculam, va dau calculul
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exact, este calculat, facem suma in table si va spun suma. Deci noi evitam profesional deci
profesional nu pot sa fac ceva declaratii de acest gen, mi se par ca pot fi interpretate usor si
avand in vedere ca este o sedinta publica evit acest gen de declaratii, asta face parte din
fisa postului. Referitor la ceea ce ati spus dumneavoastra, lei — euro si poate ca ar fi mai
bine in euro, o data acele dobanzi obtinute erau mai bune datorita situatiei economice si
situatia economica existenta era mai buna, puteti sa aveti dreptate, se poate intampla ca un
imprumut Tn euro sa fie mai bun. Recomandarea noastra de ce am facut-o in acest moment
pe lei, avand in vedere situatia din Europa de acum, avand in vedere ca veniturile noastre
sunt in lei, deci Primaria este greu sa-si asume acest risc, nefiind o institutie de heging.
Daca decizia dumneavoastra este spre euro putem negocia un contract pe euro gi asta se
poate. Referitor la ce a spus d-nul presedinte de sedinta, complet de acord, se poate foarte
usor daca amendamentul se refera doar la ratificarea contractului, adica trecerea prin
Consiliul Local, fara nici o problema, doar anumite lucruri sunt standard si trebuie mentinute.
Referitor la fixari de limite si mandate este dificil sa spunem cat va scade sau cat va creste,
este destul de dificil ce se va intdmpla adica sa fixam, chiar acuratetea asta, circa 7,5 %
este suficient. Se poate face o comisie, oricum Executivul Primariei este implicat si va fi
implicat in toata discutia contractului deci partea de executiv este implicata, deci noi suntem
consultanti dar cel putin 3 — 4 persoane vor fi implicate, daca sunt si consilieri care doresc
se poate face o comisie.

D-nul presedinte de sedinta Alexa — ar face o propunere in acest sens, in persoana
d-nului consilier Tincu.

D-nul consilier Cristescu — are o intrebare pentru d-nul Bostan. Cand ati spus ca
BERD-ul si Banca Europeana de Investitii ofera identic aceleasi conditii, de ce ati optat
pentru a doua? Doreste sa atraga atentia colegilor ca un credit intins pe 12 ani s-ar putea sa
se intdmple ca si la 0 masina de spalat luata in rate, cu o garantie de 5 ani, iar creditul sa fie
achitat in 15 ani. Tehnologia avanseaza foarte repede, deja pe piata intré tehnologie noua
referitor la incalzirea public si s-ar putea ca noi sa ramanem sa platim mult prea mult pentru
o investitie care va fi uzatd moral. Conditiile de creditare, o spune in cunostinta de cauza,
ceea ce dumneavoastra ne dati la un 7,5 % de baza, Hamburg a luat credit de la Banca
Europeana cu 3,8 % pe 8 ani pentru modernizarea la o dana in plus la port, in euro.
Referitor la acest lucru, Marea Britanie, Franta si Germania au semnat in martie un acord
prin care fac un aport puternic de capital ca sa sprijine euro, in care Roméania este parte
urmand ca din anul 2017 sa adere la euro. Este luat in calcul pentru urmatorii 10 ani, acord
semnat in martie. intreab, de ce nu ati incercat sau de ce nu ati pomenit de acest lucru, de
ce ne intindem 12 ani cu un credit negociat n lei cand se stie ca Romania deja a semnat
pentru aderare la euro in 2017? Propunerea era pentru 2015 dar in martie s-a semnat
pentru 2017. De ce nu ati luat in calcul aceste informatii pentru ca marile state europene
tocmai asta fac, de aceea au infuzia de capital puternic in Grecia, cel tarziu ca ultima data
este data de 2019, ca toata Comunitatea Europeana sa aiba moneda unica ori noi ne
intindem cu creditul pana in 2025.

D-nul presedinte de sedintd Alexa — e un lucru pe care l-a explicat, sunt niste
recomandari ale d-nului Bostan, dar ceea ce a retinut $i ceea ce roaga, la semnarea sau
prezentarea draft-ului de contract, ar sa luati in calcul sa ne prezentati care ar fi oferta in
euro, care ar fi oferta in lei pentru a vedea care este mai avantajoasa. S& luati in
considerare si acest comision de neutilizare pentru ca in general constructorii sau cei care
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sunt responsabili, beneficiarul final al sumei in prima faza de tragere, dau nigte grafice de
rambursare care sunt total fictionale.

D-nul consilier lavorenciuc — poate ca eu reprezint in Consiliul Local pe cei care chiar
nu pricep asa ceva si sunt mai putin pregatiti in cele financiare. Vreau sa stiu la final cat o
s& platim pentru cele 42 milioane lei, 93, 95 milioane. imprumutdm lei, cum spunea d-nul
consilier Tincu, din Hamburg, ei au lei? Trebuie sa vina sa schimbe euro la noi, sa cumpere
lei, sa aiba probleme, sunt costuri de schimb si atunci nu este mai bun euro daca vrem sa
schimbam? Asga pricep cei care nu pricep si atunci de ce sa nu ne punem in situatia tuturor
care au luat credite si stim ce inseamna si 0,5 %. Va rog d-nule consilier Marius Bostan,
capacitatea dumneavoastra sa o alocati mai ales interesului nostru si nu a bancilor si a celor
pe care ii reprezentati intr-o mica masura sau intr-o mare masura. Vremurile viitoare sunt
impovaratoare pentru noi, fiindca ele sunt sub semnatura. Eu militez acum, poate ca euro
este mai ieftin sa luam in considerare aceasta chestiune si sa dam flexibilitate punctelor
respective.

D-nu Primar Portariuc — s-a adus in discutie comision de neutilizare. Noi suntem Tn
situatia Tn care avem un proiect pe termoficare aproape blocat pentru ca a fost angajat la
momentul respectiv fara a lua in calcul sursele de finantare si posibilitatea unui blocaj
financiar. Imprumutul va fi tras imediat nici nu discutdam de comision de neutilizare, transele
vor fi imediat trase pentru ca trebuie facute plati catre constructori, altfel riscam sa raménem
cu retele de termoficare suspendate. Noi trebuie sa continuam lucrérile pe retele. Daca
tergiversam foarte mult procesul de negociere s-ar putea sa intram in alta zona, aceea in
care constructorul se indreapta impotriva noastra pentru ca nu putem face plati la timp.
Problema daca luam in euro, in lei, a participat la intalnirea cu cei de la IFC la Bucuresti,
intr-o discutie de aproximativ 5 ore, am discutat absolut toate aspectele. in primul rand cei
de la Banca Mondiala vor sa se asigure ca este un proiect de succes prin care sa putem
returna Tmprumutul, nimeni nu-si asuma un risc. A trebuit sa le demonstrez ca proiectul de
termoficare va aduce scaderi in factura populatiei, va aduce economii in ce privegte Modern
Calor, noi vom diminua subventia locala si ne vom elibera surse pentru a plati acest
Tmprumut. Sursele pot fi doar prin eficientizarea sistemului de termoficare. A fost destul de
dificil sa-i conving, deoarece nu au multe finantari de acest gen in Romania si a trebuit sa le
demonstram capacitatea proiectului nostru de termoficare, iar in ceea ce priveste
tehnologia, nu sunt de acord, aici este o investitie pe termen lung, vorbim de o investitie pe
50 de ani in Botosani care isi va demonstra utilitatea si in final vom avea unul din cele mai
moderne sisteme de termoficare din Romania si cu impact direct asupra cetatenilor, cu o
factura mai mica la energie termica iar noi vom plati mai putin ca subventie ca si Consiliul
Local. Banii economisiti, sigur va trebui sa rambursam acest credit, dar ne permite sa
finalizam o investitie aflata de altfel in impas. Mi-as dori si este foarte bine daca se poate
chiar toti consilierii sa face parte din comisia care va semna acel contract si saluta initiativa
d-nului consilier.

D-nul Bostan — pe o supozitie, intrebarile puse de d-nul consilier care a spus ca nu se
pricepe, una dintre ele este exprem de adanca unde spune la un moment dat ca, noi nu stim
cu viitorul cum e. Trecutul este singurul lucru cert, istoria o stim, referitor la viitor, de aceea
si noi am mers pe recomandarea unei dobanzi fixe pentru ca, in momentul in care am fixat o
dobanda, stiu viitorul, stiu ca nu platesc decat 7,5 % pe an si acesta il fixez, s-ar putea ca o
dobéanda variabila poate sa fie mai avantajoasa sau poate mai proasta. De aceea dobanzile
fixe de obicei se prefera, din istoria financiara, in momentul in care marjele interbancare
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sunt in scadere ceea ce observam in Romania. Nu intotdeauna, chiar si EURIBOR a avut
perioade cand a fost 17 %, acum e 1 %, deci a fost o perioada in care a fost foarte mare
pentru ca exista o lipsa de bani. Pentru o siguranta a viitorului va propunem lei pentru ca noi
nu avem venituri in euro, si repet inca o data pentru e foarte important, riscul valutar este
foarte mare din cauza intdmplarilor din ultimii 2 — 3 ani si nu putem sa recomandam altceva.
Se poate lua si euro, eventual sa fac un mixt daca, asa intrebarea poate sa o puna
altcineva, de ce sa nu luam franci elvetieni, dar sa ne uitam la concetatenii nogtri care au
luat franci elvetieni ce au patit, este o discutie ampla. Referitor la discutia de cost, costul
unui credit se calculeaza prin rata interna de rentabilitate, leul de astazi, 100 lei de astazi nu
au aceeasi valoare cu 100 de lei maine sau peste 10 ani, pentru ca intre timp e inflatie.
Daca noi calculat in 1993 niste bani, 100 milioane, ce sunt acum, deci nu este leu pe leu.
Cand faci astfel de calcule, cand aduni sume, o suma de peste 10 ani cu o suma de acum
este doar pentru contabilitate, nu este pentru valoarea reala a banilor. Am facut un calcul
estimativ si este vorba de plata de 21,5 milioane, adica dobanzi, comisioane atat se aduna
in 12 ani, circa, este cu aproximatie in functie de perioada de tragere. Dar important este
cand dau lei inapoi, daca ii dau peste 10 ani aceasta suma pe care am spus-o la sfarsit, ar
avea o valoare, daca ii dau maine au o alta valoare, daca ii dau peste 3 ani au o alta
valoare, deci de asta am insistat. in legatura cu Banca Europeana de Investitii, deci vorbim
de BEI, BER, IFC, marile institutii financiare, IFC este globala, adica are toatd lumea,
despre BEI si BER vorbim doar in Europa, deci proiectele lor si tipul de proiecte sunt mult
mai diferite in toata lumea si ei sunt orientati, partea municipala sau partea de stat nu este
bussinesul lor cel mai important. Bussinesul lor cel mai important este in zona de corporatii,
de banci, de exemplu ei sunt cei care au avut 25 % din BCR si la vanzare, statul roman a
vandut alaturi de ei, IFC a fost investitorul din BCR, este actionarul Bancii Transilvania, deci
Banca Transilvania are unul din actionari care este |IFC. Faptul ca am obtinut de la ei o
ofertd, noi nu putem sa facem negocieri acum sau licitatii intre aceste institutii. Costurile
sunt cam la fel, chiar eu sper ca fiind prima lor operatiune de acest gen in Romania, mai
este una inca in discutie intr-un orag foarte mare din Romania, cred ca vom avea costuri,
comparativ cu costurile din piata, foarte foarte bune, adica mult mai bune ca la Bancile
Comerciale in mod cert. Scopul lor nu este sa faca competitie Bancilor Comerciale, ei de
obicei intervin, de aceea pana acum in Romania nu au intervenit, ei intervin doar in
momente si pentru proiecte in care finantarea comerciala e dificila sau nu e competitie. in
momentul de fata in finantarea municipala nu avem competitie. La toate ultimele licitatii, ori
n-a venit nimeni ori am avut o singura banca sau cel mult doua. Parerea mea, in final cand
vom sti toate conditile dumneavoastra veti aprecia si veti vota.

D-nul presedinte de sedinta Alexa — cred ca ceea ce s-a ridicat ca si problematica s-a
lamurit, nu stiu daca de la d-na consilier Bucsinescu ati notat ce solicitari mai avea dumneai
pentru a ne prezenta sau puncte de negociere, pentru ca sunt lucruri foarte importante,
daca le neglijati dintr-un contract nu este bine.

D-nul Bostan — poate participa daca doreste in comisie, orice consilier poate
participa.

D-nul presedinte de sedinta Alexa — e si 0 propunere daca putem sa facem si o
comisie a Consiliului Local care pe parcursul negocierilor sa analizeze, probabil vor fi mai
multe runde de negocieri, si recomand pe d-na consilier Bucsinescu, pe d-nul consilier
Tincu.
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D-na consilier Bucsinescu — negocierea costurilor mai mici si la comisionul de
neutilizare mult, mult mai mic foarte clar stabilit. Bancile comerciale dau cu comision
neutilizare zero la creditele de investitii.

D-nul Bostan — sa stiti ca noi de-a lungul timpului am negociat toate tipurile de
contracte bancare cu bancile din Romania printre care chiar si cu Intensa. Am negociat
peste 60 — 70 de contracte si cu actori diferiti, deci stim punctele sensibile care sunt, de
exemplu stim o banca importanta acum care are o conditie suspensiva de contract care e
greu de acceptat pentru Botosani. Daca se blocheaza finantarea pe postu de mediu 6 luni,
banca opregte finantarea, este in contractele la alte municipalitati, au fost fortati sa ramana
in contractul acesta, banca n-a semnat contractul decat cu aceasta clauza, care este o
clauza suspensiva, adica eu daca am inceput lucrarea, maine se intampla ceva in cadrul
programului post mediu. Va dau un exemplu se blocheaza 6 luni decontarea la Bruxelles,
banca in momentul acela stopeaza unilateral, eu nu am nici o problema, poate sa reiau
platile peste 6 luni cum s-a mai intdmplat cu toate programele operationale dar banca nu
accepta sa modifice aceasta clauza.

D-nul consilier Onisa — |-am ascultat pe reprezentantul firmei de consultantd ca a
negociat si cu alti actori din piata bancara. Sa facem o speculatie, pe baza proiectului de
creditare cu care a venit dumnealui ca firma de consultantd cu Banca Mondiala, Primaria
prin compartimentele sale sa solicite aceasta finantare si BERD-ului, deoarece e mai
aproape de noi decat Banca Mondiala si sa avem o comparabila la viitorul proiect de
finantare si din partea BERD-ului, sa putem face noi o analiza directa nu prin firma de
consultanta ci direct catre BERD. Aratam acest proiect de finantare si daca BERD-ul poate
sa ne faca o oferta mult mai favorabila decat cea pe care o avem in fata, pentru ca am
constatat din interpelarea d-nei consilier Bucsinescu ca sunt si foarte multe pozitii
discutabile vizavi de contractul de finantare gi atunci este bine sa analizam si o alta oferta.
Nu imprumutam cétiva lei ci este o suma considerabila gi cred ca foarte multe banci sau si o
alta entitate bancara ar putea sa ne ofere o alta solutie, aceasta este o parere personala.

D-nul Primar Portariuc — pe masura ce discutam ne lamurim, dar in final doresc sa
fac o sinteza pentru a vedea unde ne aflam.

D-nul consilier Cristescu — nu doresc sa se inteleaga ca nu as fi de acord sau ca nu
stiu ca Primaria nu are nevoie de bani, Primaria are nevoie de bani, sunt de acord cu
ambele investitii, conditiile, nu sunt de acord si au fost prezentate prost din punctul meu de
vedere, de ce? Un consultant financiar trimite aceeasi adresa la mai multe institutii. Banca
Europeana de Investiti are conditii aproape similare, ba chiar procente mai jos.
Dumneavoastra ca un consultant trebuia sa trimiteti aceleasi scrisori catre toate institutiile,
dupa cum a spus si d-nul consilier Onisa, si BERD-ul negociaza mai jos, veneati aici gi in
raportul dumneavoastra spuneati: BEl ofera procentul de la care putem porni intr-o
negociere, BERD-ul ofera celalalt procent de la care se poate porni intr-o negociere si
atunci noi, in Consiliul Local luam o decizie in cunostinta de cauza, sa optam cu institutia cu
care putem intra intr-o negociere. Atata timp cat dumneavoastra ati venit si ne-ati
recomandat, fara sa ne spuneti niste puncte de reper. Sunt de acord cu luarea creditului
pentru ca stiu ca este necesar, n-asi fi de acord cu procentul cu care se pleaca in negociere
si cu perioada de 12 ani.
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D-nul Bostan — timpul de 12 ani I-am facut ca sa ramana gradul de indatorare redus,
mai revin o data. Referitor la a face o licitatie intre BEI, nici un consultant nu face aga ceva,
nu poti sa faci licitatie intre BEI, BERD si IFC. De obicei daca ai luat o oferta de la BERD nu
te duci la BEI sa o negociezi in acelasi timp. Ei vorbesc intre ei oricum, noi putem sa cerem
oferte indicative, nu-i nici o problema, si avem da nu-i o chestiune publica. O sa vedeti
conditiile la final, s-a marcat tot ce ati spus dumneavoastra, s-a inregistrat intr-o sedinta
publica, poate era mai bine sa fi avut o comisie economica cu care sa fi discutat mai in
amanunt, e o sedinta publica totusi.

D-nul presedinte de sedinta Alexa — asta Tnainte de aceasta sedinta publica, poate
asa ar fi fost bine si Thainte de a incepe niste negocieri, asa ar fi fost normal, dar acum
suntem in fata faptul implinit si trebuie sa iesim din acest impas.

D-nul Primar Portariuc — fac o mentiune, exact cum am discutat si la proiectul cu
Gradina de vara, aveam o abordare de acest gen in care noi puneam niste conditii, toata
lumea igi dorea sa concesioneze, si acum suntem intr-o situatie similara. Noi ne punem o
problema, am chemat toate bancile comerciale, nu ne-a finantat nimeni, d-nul Bostan
explica ca piata din Roméania e blocata, nu se acorda finantari nicaieri ca situatia economica
e precara. Avem sansa ca IFC sa se indrepte spre noi sa fim prima municipalitate din
Romania finantatd in conditii de crizd& economica, ne acorda conditii mai mult decét
favorabile, pentru ca in primul rdnd au un caracter dincolo de partea economica, financiara,
au si un caracter social, ei au proiecte in Brazilia, in India, in Bulgaria, Rusia si vin pe
Europa de Est spre Romania, deci avem sansa aceasta sa inceapa cu noi un proiect, noi sa
fim partenerii Bancii Mondiale, sa ne creasca rating-ul sa atragem niste bani la un cost
foarte scazut, si noi acum mai incercam sa facem 2 — 3 comisii, s& mai negociem de 3 ori.
Trebuie sa fim atenti ce facem pentru ca nu as vrea sa pierdem un partener de acest rang si
apoi s& umblam dupa asta dupa o banca in piata interna sa ne dea credite pentru un proiect
blocat in valoare de 50 milioane de euro, cu costuri care se pot indrepta impotriva noastra
din partea constructorilor pentru ca nu am platit la timp. Sa evaluam cu maturitate acest
moment extrem de important pentru dezvoltarea ulterioara a municipalitatii. Multumesc
d-nului Bostan pentru rabdarea de care a dat dovada in a explica pas cu pas acest proces
pe care cu profesionalism I-au gestionat.

D-nul presedinte de sedinta Alexa — am inteles foarte bine si stiu foarte bine si de
necesitatea municipiului pentru a avea acest imprumut si de a dispune de acesti bani.
inteleg ca oricum vor urma 2 — 3 pasi de negocieri, deci daca ar fi o comisie a Consiliului
Local ar fi bine pentru ca ei spun e bine, vin si fac o propunere la proiectul de hotarare final.
De aceea va rog, daca sunteti de acord, ca a fost o propunere de a face o comisie. Sunteti
de acord sa facem o comisie de analiza a termenilor contractuali? De negociere a termenilor
contractuali.

D-nul Primar Portariuc — astfel de negocieri au avut loc, deci corespondente au fost
schimbate, intalniri la Bucuresti cu reprezentantii, de 2 — 3 luni de zile tot discutam acest
imprumut. Daca intram iar pe o corespondenta de acest gen, noi spunem nu 7,5 %, 7 %,
trimiti doua saptamani scrisoare, IFC pana se intruneste BORD-ul lor spune nu-i 7 % e 7,2,
comisia nu-i de acord,nu vreau sa ajungem in toamna. De aceea spun, daca ne asumam gi
avem o comisie care sa-gi spuna un punct de vedere final asupra conditiilor, daca nu, ne
intindem cu negocierea pe jumatate de an. Cred ca este clar, transparent totul, daca vreti sa
semnati toata lumea poate veni sa semneze contractul si sa discutam conditiile.




18

D-nul presedinte de sedintd Alexa — s-a inteles gresit, deci sunt anumite clauze
contractuale care nu au fost prinse in acest proiect si care pot fi impovaratoare la un
moment dat, despre asta era vorba.

D-nul Primar Portariuc — aceste clauze pot fi sugerate de catre consilieri si vor fi
introduse Tn contract. Pot veni ca amendamente la contract.

D-nul presedinte de sedinta Alexa — nu e mai bine sa o facem inainte decat cand ati
venit cu proiectul de contract si sa facem atunci amendamente, sa trimitem spre aprobare.

D-nul primar_Portariuc — atunci daca fixam comisia si un termen limita pana la
sfarsitul saptdmanii. Asuméandu-ne acest lucru, ne asumam toti aici inclusiv posibilitatea
intarzierii acestui imprumut, intarzierii proiectului, calcularii de penalitati din partea
constructorilor care ne-au amenintat deja cu darea in judecatad si cu lucrari blocate in tot
oragul. Sa punem un termen, 3 — 4 zile, toti cei care au de adus amendamente la acest
contract sau propuneri, le aduc la Primarie, le discutam aici, le trimitem in forma finala catre
consultant, daca incepem un proces de corespondenta si peste o saptamana cineva se
gandeste ca ar mai trebui o conditie nu ajungem la nici o concluzie.

D-nul _presedinte de sedintda Alexa — propunerea mea este ca din partea
consultantului sa& ni se puna tuturor la dispozitie proiectul de contract si pana la sfarsitul
saptamanii sa venim cu propuneri, $i ramane aceeasi prevedere ca proiectul de contract va
fi aprobat in Consiliul Local fara sa mai facem alta comisie.

D-nul Bostan — in sensul acesta, scrisoarea de mandat este inceputul discutiei si ea
o sa aiba absolut toate conditiile. Cand s-a ajuns in fata comisiei Primariei la final, se merge
n comisia economica, se discuta cu consilierii, daca nu este de aprobat se respinge.
Aceasta este procedura.

D-nul presedinte de sedinta Alexa — respectam regulamentul si propunem spre
aprobare proiectul de hotarare asa cum a fost initiat sau cu amendamentul propus de mine,
continutul art.7 sa fie astfel: Proiectul de contract negociat va fi supus spre aprobare
Consiliului Local.

Se supune la vot proiectul de hotarare cu amendamentul d-nului presedinte de
sedinta si este adoptat cu 19 voturi pentru si o abtinere (lavorenciuc).

Tn continuare se trece la punctul 5 care a fost introdus pe ordinea de zi:

Proiect de hotarare privind aprobarea asocierii intre Municipiul Botosani si
Asociatia Judeteana a Organizatorilor de Evenimente Botosani, cu sediul in Botosani,
str. Mihail Kogalniceanu, in vederea organizarii proiectului ,Seri melancolice
eminesciene — Editia a-IV-a”.

Se da cuvantul comisiei de specialitate pentru prezentarea raportului de avizare.

Comisia de specialitate nr. 5 avizeaza favorabil proiectul de hotarare.

Se da citire proiectului de hotarare si se supune la vot.
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Hotararea in ansamblul ei este supusa la vot si este aprobata cu unanimitate de
voturi (20).

Epuizandu-se materialele din ordinea de zi i timpul alocat sedintei de astazi, d-nul
presedinte de sedinta — consilier Alexa Catalin declara lucrarile sedintei extraordinare
nchise.
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